
 
 

 

AVK Belgium, dochter van de Deense AVK Group, een wereldmarktleider op gebied van 
afsluiters, hydranten en toebehoren voor drinkwater, afvalwater, gasdistributie, 
brandbestrijding en industriële toepassingen, zoekt voor verdere uitbouw van haar activiteiten 
in België en Luxemburg een ervaren 

 

 

De AVK Group produceert en verkoopt via een netwerk van meer dan 100 bedrijven in 41 
landen. Wereldwijd zijn meer dan 5.300 gedreven medewerkers actief binnen de groep. 

 
Voor meer informatie: www.avkvalves.be 

 

Functieomschrijving: 

Als Inside Sales Engineer maak je deel uit van het customer service team. Je gaat in gesprek met 
de klant, stelt gerichte vragen en vertaalt hun behoeften naar een passende technische oplossing.  

Bij AVK sta je er niet alleen voor. Je komt terecht in een team vol expertise. Onze collega’s delen 
graag hun kennis met jou. 

 

Takenpakket 

− Je onderhoudt en versterkt bestaande klantenrelaties 

− Je behandelt zowel de prijsaanvraag als de orderverwerking  
− Je werkt nauw samen met collega’s van verschillende afdelingen 

− Je rapporteert op regelmatige basis en bepaalt samen met het team de verdere strategie 

 

Profiel 

− Je hebt een passie voor techniek en technische processen 

− Je hebt ervaring in een commerciële rol binnen een B2B-omgeving 

− Telefoongesprekken schrikken je niet af  

− Je communiceert vlot en helder in het Nederlands en Engels. Frans is een pluspunt 

− Je werkt accuraat en hebt een sterke teamgeest 

− Een bachelor-diploma is mooi meegenomen 
 

Aanbod 
 

− Een gevarieerde functie binnen een gezonde KMO 

− Leuke sfeer waarbinnen ondernemende initiatieven worden aangemoedigd 

− Een correcte verloning aangevuld met extralegale voordelen 

− Een flexibel uurrooster met mogelijkheid tot 1 dag telewerk 

− 20 verlofdagen + 12 ADV dagen (voor een fulltime tewerkstelling) 

 
Interesse? 

 

Gelieve CV en motivatiebrief door te sturen naar hr@avkvalves.be  

Inside sales Engineer 

http://www.avkvalves.be/
mailto:hr@avkvalves.be

